百捷教育集团招聘公告

百捷教育是集软件研发、实验室建设、教育培训、产业资源服务为一体的综合型教育服务公司，公司成立于2013年，总部位于广州。公司以“服务高校深化改革，打通产教融合最后一公里”为己任，致力于成为中国最值得信赖的高校教育改革一体化服务提供商。
     公司依托百度、百度营销大学、百度云智学院的产业及教育资源完成了电子商务、软件技术、物联网应用技术、大数据、虚拟仿真（VR）、云计算、人工智能专业与高校的有效对接与实施，百捷教育是百度公司教育事业部在广东、广西、湖南、湖北、安徽五省的唯一运营商。
     目前为止公司与广东工业大学、广州工程技术职业学院、中山职业技术学院、广东培正学院、湖南农业大学等20所高校开展了多种形式的合作，在校生逾4000人，为百度、阿里巴巴、今日头条、京东等1000家IT知名企业输送人才2000多名，从而赢得了良好的社会口碑。
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职位：高校实验室销售经理（2人）
岗位职责：
1、负责本科高职人工智能、大数据实验室及校企合作解决方案业务的推广； 
2、与各需求人工智能、大数据实验室等相关高校院系建立院校合作关系； 
3、跟踪与拓展高校人工智能、大数据教育行业市场，提出销售预测建议； 
4、挖掘客户需求和客户项目，完成年度销售目标； 
5、培养和管理高效的教育行业合作伙伴，与区域合作伙伴共同完成业绩指标。
岗位要求： 
1、大学专科或以上学历，从事销售工作两年以上，年龄25-35周岁
2、具备高校实验室软硬件、系统集成等销售经验优先； 
3、具备本科、高职等教育行业相关工作经验，有实际项目运作经验优先； 
4、良好的沟通能力，具有团队协作意识；
5、能够承受较大工作压力，具有明确的生活及职业成长目标，可适应本省区域内市场活动。
薪资：底薪+提成+五险，只要你有能力，挑战50万年薪不是梦。

职位：SAAS软件销售经理（1人）
岗位职责：
1、负责公司SAAS软件产品的销售；
2、负责所辖区域院校信息的收集整理工作、分析并制定所辖区域院校开拓计划；    
3、按时完成区域市场销售计划并实施院校管理，完成销售目标及回款任务； 
4、负责院校客户信息沟通，传达，并制定解决方案；
5、基于院校客户的产品需求、服务需求信息反馈，为公司产品服务提供建议；
任职要求：
1、大专及以上学历，对销售工作充满激情；
2、有高校销售经验、软件解决方案从业经验优先；
3、具有亲和力，性格开朗、反应敏捷，具有较强的沟通能力及交际技巧；
4、具备一定的市场分析及判断能力，良好的客户服务意识。
薪资：底薪+提成+五险，只要你有能力，挑战50万年薪不是梦。





职位：智慧课堂销售经理（1人）
岗位职责：
1、负责区域内智慧课堂产品经营指标的达成，包含但不仅限于学校开拓、商机挖掘、商务谈判等工作。 
2、负责区域教育主管单位、学校校长的开拓及关系维护 
3、负责制定区域的计划，并组织各地市落实 
4、负责协助平台部门进行趋于人员能力培养 
5、组织、协调、解决或应对本区域的问题及风险，承担本区域内具体的关键绩效。
任职资格
1、本科及以上学历，3年及以上基础教育行业销售工作经验，智慧教育类型产品从业者优先； 
2、沟通协调以及资源整合能力较强，能够快速响应各方需求,并持续推进； 
3、与教育主管部门、学校等有良好的关系。并与各地学校校长、老师等人员保持持续化的沟通和交流； 
4、具有良好的商务能力及谈判技巧，表达能力及逻辑思维能力强； 
5、具备一定团队管理能力，能接受中、短期出差。
薪资：底薪+提成+五险，只要你有能力，挑战30万年薪不是梦。


职位：教育信息化销售经理（1人）
岗位职责：
1、负责公司产品在所属区域学校的推广；
2、负责客户拓展、销售谈判，执行公司的销售政策；
3、为不断改进公司产品，主动搜集、分析、跟踪用户体验并及时反馈；
4、带领团队开拓、维护优质客户资源，与合作学校建立良好的长期合作关系 ，并做好客户数据统计分析；
5、分析和预测销售市场、把握市场趋势，为决策提供准确的相关信息，开拓和发展销售市场；
6、定期对市场营销环境、目标、计划、业务活动进行核查分析，及时调整营销策略和计划，制订预防和纠正措施，确保完成营销目标和营销计划。
任职资格：
1、本科及以上学历，有丰富的教育信息化方面的资源，市场营销等相关专业者优先；
2、熟悉教育领域，3年以上负责区域市场的销售人员优先；
3、具有敏感的商业和市场意识，分析问题及解决问题能力强，具有优秀的资源整合能力和业务推进能力；
4、性格乐观，工作认真细致，具备良好的沟通合作技巧及丰富的团队建设经验；
5、能适应中、短期出差。
薪资：底薪+提成+五险，只要你有能力，挑战50万年薪不是梦。

